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Desafío
Hoy las pymes provinciales están afrontando varios problemas relacionados por la situación 

económica actual y agravados por la pandemia. Algunos de esos problemas son la falta de 

capital para cubrir los costos de operación, la falta de capacidad para abastecer a una 

determinada demanda y el desconocimiento de las necesidades de los clientes. 

Pequeños inversores locales no confian en poner su inversión de capital en lugares 

tradicionales en este contexto económico, Tampoco están dispuestos a invertirlo en proyectos 

nuevos donde no está visible el proyecto, prefieren dejarlos escondidos en sus casa . Sin generar 

ingresos adicionales y desvalorizandose a la larga. 

El desconocimiento de partes criticas de la matriz productiva local por parte de empresas, hace 

que la búsqueda de insumos locales deban ser importados desde otros países y la perdida de 

tiempo e inversión en la búsqueda de los mismos. Todo lo anterior termina afectando a los 

gobiernos provinciales los cuales no tienen un instrumento adecuado que les permita entender 

la problemática y poder volcar el esfuerzo en puntos críticos necesarios para por ejemplo lograr 

una reactivación y expansión local.



Solución

Desarrollamos una plataforma de acceso web y celular que permite a una pequeña pyme  

acceder a un proyecto de producción de materiales o servicios  que necesitan algunas grandes 

empresas (petroleras, agricolas, mineras,etc) y también permite a un microinversor sumarse al 

proyecto invirtiendo su capital de forma segura y con una buena rentabilidad para la 

producción de un insumo o servicio, colaborando con la empresa que publica en nuestra 

plataforma la necesidad de un producto o servicio, para asi obtener de forma rápida y 

económica, asegurando la continuidad del mismo en una vision de producción nacional. La 

plataforma también ayuda a la provincia a detectar y  generar un lugar donde se favorece el 

crecimiento de la matriz productiva provincial participando activamente en los casos que 

considere importantes.  



Segmento de mercado

Pequeñas pymes que buscan apoyo para llegar a nuevos mercados y  para incrementar sus 

producción.

Micro inversores que buscan apoyar a sus pymes locales y a su vez obtener una ganancia

Grandes y Medianas empresas eje de la provincias como petroleras,  mineras, constructoras, 

agrícolas, etc.

El estado provincial interesado en aumentar la matriz productiva global de la provincia.



Además de ser clientes de la plataforma el estado provincial y las grandes empresas, son 

actores importantes  del ecosistema de la plataforma siendo también aliados de la plataforma.

El estado nacional al igual que el provincial interesado en aumentar la producción local 

La razón de que los proyectos que admitan la plataforma sean de triple impacto  puede genera 

aliados en sectores de organizaciones no gubernamentales con iguales principios.

Ver si estudios de abogados, bancos y grupos financieros en la medida que cumplan con los 

objetivos de la plataforma pueden llegar a ser considerados aliados.

Empresas de marketing digital, redes sociales, buscadores son otros de nuestras alianzas

Aliados



El eje es un proyecto productivo trazable en cada uno de sus estados. Inicialmente orientado a 

la propuesta de empresas y verificacion de triple impacto con el agregado de pymes e 

inversores locales, los cuales participan en el porcentaje de producción con relación al total 

necesario y fechas estimadas de producción, siendo toda la informacion trazable por todos los 

actores interesados, dando asi a la plataforma una caracteristica única. En la plataforma se 

pueden ver a los actores mencionados pudiendo interactuar en búsquedas de un mismo 

objetivo. No tiene equivalente actual en el mercado nacional e internacional, tanto Mercado 

libre o Mercado pago muestran productos o inversiones  pero no en un ecosistema tan amplio 

como el de nuestra plataforma, siendo la escalabilidad de la misma a nivel nacional e 

internacional. El uso de dato para análisis predictivos y tendencias a futuro cierra el diferencial 

de la plataforma.

Valor diferencial



Aplicabilidad

La plataforma nace de la investigación de oportunidades de negocios en la cuenca de vaca

muerta y la proyección del impacto en todo el ecosistema de la provincia de Neuquen.

Ejemplo una inversión directa en explotación en pozos incrementa la inversión en otros

negocios provinciales sea habitacional, alimenticio, turimos local, deportivo, construcción y

caminos, trenes gasoductos, etc. generando un circulo virtuoso en la cadena productiva

local.



Si bien llevabamos tiempo investigando el ecosistema de vaca muerta y otros dentro de la 

provincia de Neuquén, recién en este hackatón se dieron  todos los componentes y actores para 

generar una solución como una plataforma accesible web o celular en estos días.

Estado actual del proyecto



De dicho analisis surge que La construcción del MPV está en un mes ya que nos dedicamos 

parte de los integrantes a desarrollo de aplicaciones web y celulares.

Con la plataforma en estado operativo invitamos a las empresas y el estado provincial 

acompañen en la difusión y prueba de la misma. Para generar los ajustes y funcionalidades 

adicionales  que puedan surgir de las mismas

Proyección temporal



Incialmente la fuente de ingresos estara aportada por los actores que realicen inversiones y no 
por el uso de la plataforma. Al realizar una inversion se cobrara un cargo de gestion 
denominado de Participacion. Al recupero de la inversion se cobrara un cargo de gestion 
denominado de Rescate. El cargo de gestión será un porcentaje aplicado al valor al monto total 
de dinero. Dicho porcentaje estará divido en 2 partes, una para cubrir toda la operatoria 
necesaria y otra para los ingresos de la plataforma. Esta practica es usual en cualquier sistema 
financiero. Pasada la etapa de Beta de la plataforma los ingresos podran sumar una forma 
adicional relacionada con la Suscripción a la plataforma. La misma sera de pago mensual con 
contrato anual. Estará orientado a los actores que usen la plataforma pero no los que inviertan 
en la misma.

Fuentes de ingresos



Equipo y capacidades

Claudio Parrinello
Analista Programador, PM. 

Empresas celulares investigación 
Vaca Muerta.

Idea , Análisis y desarrollo  
Guardian Health
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